
 

 

 

 

 

      

自動盤専門商社 ㈱鈴喜：鈴木佳之です。  
「謹賀新年」 年賀状に代わりましてお年賀ニュースレターを送らせていただきました。 
昨年中は大変お世話になりました。本年で創業 5年目を迎える事が出来ます。 
厳しい状況下ながらも皆様のお陰で順調に推移しております。 
本年は更に足場を固め、次のステップに躍進したいと思っております。 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 借金大国日本 
 
2014 年度、日本の財政を一般家庭に例えると…。 
お父さんは年収 500 万円を稼ぎ、お母さんがパー
トで 46万円を応援する。 
今年はお父さんの会社の業績改善も見込まれ前年
と比べ収入は 75万円増える。 
しかし、支出は 959 万円と収入の約 1.8倍。 
おじいちゃんとおばあちゃんの入院費などに 305
万円を払い、地方大学で勉強する息子にも 161万
円を仕送りする。最近は地震が多いので 60 万円を
使って耐震工事もしておきたい。 
収支をどうやって埋めるのか。 
お父さんは足りない 413 万円を銀行から借りる。 
お父さんが過去に負った借金はすでに 1億円超。 
 

過去の借金の利息だけでも 101万円を支払わなく
てはいけない状況に陥っている。 
お父さんは真面目にコツコツと働いているが一向
に借金は減らない。 
贅沢はしていないつもりなんだが・・・・。 
民主主義の欠点の一つに自分が収めている税金の
金額以上に行政からのサービスを受けようと思っ
てしまう点が上げられる。 
自分がそうであるがたいした金額の税金を納めて
いないにも関わらず行政サービスの至らない点に
文句を言ってしまう事が多々ある。 
稼げないなら使わない！欲しい物を我慢する！ 
そう言えば前職のスター精密でも同じ事を言われ
れ経費を制限された事を思い出す。 

 あけましておめでとうございます 
 
新春を家族揃って無事迎える事が出来ますのも
皆様のおかげでございます。 
昨年中は大変お世話になりました心より感謝申
し上げます。 
お正月には静岡の実家に帰らせていただき高校
時代の友人達とも会う予定でおります。 
本年も仕事にプライベートに前向きに取り組ん
でまいります。 
皆様よりのご指導、ご鞭撻の程、宜しくお願い致
します。 
 

今年の生活信条 
 
新年にあたり今年も生活信条・目標を立てました。 
自分は頑張り屋ではありません。 
そして自分に甘い部分も多々あります。 
皆さんに宣言し、実行と継続を目指します！ 
  
■早寝・早起きの生活習慣を乱さない。 
  PM22:00 就寝-AM4:00 起床 
■お客様・取引先様より一回でも多くの「ありが
とう」を言っていただける様心がけ活動する。 

■事業計画の達成に向け、PDCA サイクルを 
着実に廻す。現状に甘んじない。 

■失敗してもいいトライしていく。 
■Win-Winの関係を目指す。 
■全て自分の責任、主体的に物事に取り組む。 
 他人を変えようとしない、自分自身を変える。 
■妻・親兄弟を大切にする「心より感謝する」 
 感謝を態度で表す。家族との時間を大切にする。 
■人の悪口を言わない。 
■空き時間を使い勉強する。 
 車ではDVD、電車では本を読む。 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

発行者：㈱鈴喜 鈴木佳之 自動旋盤専門商社 
〒336-0032  埼玉県さいたま市南区四谷 3-14-4 

TEL 048-829-7666 E-mail: yoshiyuki@suzukipc.jp 

FAX 048-829-7637 HP   : http:jidouban.com 

携帯 080-1611-1192（24H 元気に営業中） 

自動盤業界の市況と見通し 
    
昨年後半には円安を追い風に、名古屋地区における自動車関連の増産が話題となりました。 
自動盤各メーカーでも新品の複数台数の引き合いが名古屋地区のユーザーにおいて多数決まり久しぶり
に活況を呈しております。本年も引き続き円安傾向が続く事から同地区では追い風は吹いているのですが
消費税増税の影響で国内自動車販売の落ち込みがどこまで出るのか心配な面もあります。 
    
関東でも名古屋程ではありませんが新品機械の納入に踏み切るユーザーが徐々に増えて来ました。 
部品単価が下がったままの増産要請ですので厳しい選択の中新品機械を購入された方もおられます。 
自動車関連以外の仕事では消費税前の駆け込み需要で現在は忙しいのですが増税後にはかなりの落ち込
みが予想されます。 
    
あるお客様では毎月定期的に発注の出ている製品の大量オーダーが入り発注先に確認した所、４月の消費
税増税前に 4 月～9 月迄の 6 ケ月分を増税前に発注しているとの事。 
一時的に 6倍の注文を受け休日出勤で対応しても生産が間に合わない状態にある。 
しかし 4月以降の半年間はこの注文が入らない事は確実であり、増税後に製品の販売が落ち込めば更に次
の注文が入る時期（9 月）がずれ込む可能性が高いのである。 
まだら模様ではあるが現時点では消費税前の駆け込み需要で忙しい部品も多数ある。 
早ければこれが落ち着き始めるのは今年の 2月頃からであろう、4月以降は一時的にかなりの落ち込みが
予想される。 
安部総理も消費税増税による景気の落ち込みを和らげるために景気対策を手厚くしているが自動盤業界
における効果はこれを打ち消す程は大きく無い。 
消費税増税に関しては一時的にかなりの足かせにはなるが昨年よりの円安が継続する可能性が高い事か
ら日本製造業全体の価格競争力は確実に上がっている。 
今年は厳しい中にもアンテナを張りお金を掛けず積極的に展開すればチャンスはあると観ています。 

私のお気に入り 
    
私の事務所の書棚の最上部には大きな達磨さん
が鎮座しております。（右下写真） 
商売繁盛・家内安全の八文字をまとい、いつも自
分達を見守ってくれています。 
この達磨は２代目になりますが、スター精密時代
に会社の先輩が退職の時にお祝として送ってく
れた達磨です。 
先輩は製造部の機械の組み立てを担当する技術
者です。自分は営業部でしたので仕事上での直接
的な繋がりはなかったのですが入社当時からキ
サゲ（注１）の奥の深さから、組み立ての時に精
度の確保する難しさ迄、新人の自分に丁寧に教え
てくれました。 
営業部の自分は製造部の先輩に無理をお願いす
る事はあっても役立つ事は殆どしておりません
でした。 
起業前に引っ越し先が決まったので住所を伝え
た所、高さ 40cm を超す大きな高崎だるまが届
き涙が出る程嬉しかったです。 
 

 
    
家族で相談しすぐに、神棚を作り今も大切にお奉
りしてます。 
㈱鈴喜の販売台数が累計 100 台になったら全身
ゴールドになった特製記念達磨を送ってくれる
そうです。 ※奥さんの実家が達磨屋さん 
注１：キサゲとは金属用の彫刻刀を使い、人の手

で金属の平面を極限まで削り込む作業 


